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dores de aceire de oliva. En el mundo hay nuevos
hibiros, con dietas equilibradas. El aceite de oliva
actia como antoxidante ¥ mejora ol metabolis-
mo, A ravés de la presentacion del envase, los padres
se convierten en inductores™, explica Gabriel Fer-
ndndez, gerente de Markering de la compafia,
“Entramos por los ojos y el paladar, agregindole
unas gotas a la papilla o a la carne, creando enton-
ces un hihiro™, afade.

Martin Etchart (57)

Irversicn inicizl: 120.000 euros.

Marrin Excharr maneja Prifamon junoo a sus her-
manos. La empresa, fundada por su bisabuelo en
1933, se dedicaba a elaborar wtensilios de made-
ra para ¢l hogar, un foco totalmente diferente al
actual y que Erchart se encargd de diversificar. En
los “90 comenzo a importar hisopos, aprove-
chando que sus principales clientes eran cadenas
IJ.C !iLI.FI:I.TI:II:I.'L"H.'I'J.UE. TFHS- I.d L'I]ISIIS dE 2':”12. des-unél
120,00 euros en la primera mdquina para fabri-
carlos en el pais. *Aun hoy, segnimos siendo los
finicos que fabricamos hisopos flexibles en la Argen-

tina, Conun p|a1'|r:|. de 2 500 m* destinada a ese pro-
ducto, tenemos el 65 por ciento del mercado™,
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comenta el empresario. En 2010 invirti6
USH 400,00} para entrar &n un MUEVD SeEMENTo:
¢l de las toallas hiimedas, en el que compite con
empresas como Procter & Gamble v Kimberly-
Clark. *Creamos la marca Q-soft v, en apenas un
afio y medio, logramos 6 por cento de share. En
2011 vamos a invertir USS 1 millén en mstala-
CiOnes Nevas ¥ equipamicnto para seguir crecien-
do y sustituyendo importaciones. Hoy, las toallas
representan el 25 por cento de la facturacion, pero

t e un afio superardn a la de hisopos, que s el 50

por ciento™, explica Exchart, que también produ-
ce toallas para marcas como Lysoform y Babeli-
tor, Para explicar el potencial del negocio, el empre-
sario —~que cerrard el afio con una facturacion de
$ 60 millones—agrega que, en ¢l pais, el mercado
de toallas crece 4 un ritmo de entre 12 y 15 par
ciento anual. A la hora de confesar como logro
posicionarse, afirma que el “boca a boca® vel ofre-
cimiento de un producto premies fueron clave,
Lucas Powyau y Sergio Brikman (29)

Irversidn inicial: US$ 30,000,

Es uno de los productos ficticios mds reconocidos

v recordados: donde estd Homero Simpson hay una
cerveza Duff. ¥ Lucas Powyan v Sergio Brikman con-

Bebidas Animadas (Cerveza Duff)



